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PULSARCONSULTING: Restructuring

Ein erfahrenes und umsetzungsstarkes Interventionsteam, das nach dem Triple-A-
Programm schnell, klar und kompetent für ihre Mandanten vor Ort arbeitet.

Ihr Ergebnis:
 ERFOLGE nachhaltig verankern
 WISSEN UND KNOW-HOW langfristig produktiv machen

Unser Motto: Experience, Involvement, Return

Wir bieten:
 KOMPETENZ – auf Augenhöhe
 KLARTEXT – aber gemeinsam
 EINEN PARTNER – mit allen Ressourcen

DAS TRIPLE A-PROGRAMM
 AGILE
 ANALYTICS
 ACTION

In 3 Phasen zum Ziel – der Kunde entscheidet vor jeder Phase über den Weg mit uns.

PHASE 1 – Agile PHASE 2 – Analytics PHASE 3 – Action

In Phase 1 geht es um 
Schnelligkeit. 

In einem Workshop erhalten 
Sie eine Situationsbeur-
teilung.

Das Ergebnis zeigt, wo der 
Schuh drückt:

 Gesamtausrichtung
 Produkte 
 Märkte 
 Personal / Organisation 
 Kommunikation (intern 

wie mit Stakeholdern) 
 Umsatz, Kosten, Liquidität
 Supply Chain

In Phase 2 geht es um die 
zielgerichtete und detaillierte 
Analyse. 

Auf Basis der Ergebnisse aus 
Phase 1 werden Finanzdaten 
(Umsatz, Kosten und Ergeb-
nisse), Organisation und Pro-
zesse im Detail analysiert: 

 Unternehmensanalyse
 Markt- / Wettbewerbs-

analyse
 SWOT-Analyse
 Potentialanalyse

und gemeinsam mit dem 
Kunden schnellwirkende 
Maßnahmenpakete definiert.

In Phase 3 geht es um 
Umsetzung und Implemen-
tierung der Maßnahmen. 

Das PULSAR-Team steht 
dem Kunden auch in dieser 
Phase mit Know-how und 
Manpower zur Verfügung. 

Wir begleiten den Kunden ak-
tiv bei der Umsetzung des 
vor Ort gemeinsam erarbeite-
ten Maßnahmenpakets und 
gehen auf Wunsch und je 
nach Gegebenheit auch in Or-
ganfunktion (z.B. Geschäfts-
führer, Beirat) – temporär 
oder langfristig. 

Gemeinsam mit dem Kunden 
wird das Team ausgewählt 
und besprochen wie PULSAR 
vorhandene Lücken in der 
Organisation des Kunden 
temporär ausfüllen kann.

 Festlegung der Prioritäten 
für PHASE 2 

 Umsetzungsreifes Maß-
nahmenpaket für PHASE 3
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